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Leitfaceen zur Abgabe einer Zahnarztpraxis Zahnarzt. Dieser groRe Schritt mit betréchtlichen Folgen fiir Patienten, Team und das

eigene Lebenswerk sollte gut geplant werden. In diesem Buch vermitteln Experten, die
sich mit der besonderen Situation der Zahnérzte auskennen, einen Uberblick zu den
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gehen und mit einem guten Gefiihl abschlielfen kénnen.
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